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Kelne Garantie mehr

LEBENSVERSICHERUNGEN Viele, die bereits 10 oder 20 Jahre in ihren Vertrag einzahlen, fragen sich
angesichts der niedrigen Zinsen, ob das tiberhaupt noch weiter Sinn macht

er Anfang der 90er-Jahre eine
Lebensversicherung abge-
schlossen hat, ist scheinbar

feinraus. Denn bei diesen alten Vertrigen
ist eine Verzinsung von dreieinhalb oder
sogar vier Prozent garantiert. Das derzeit
niedrige Zinsniveau ist fiir diese Versiche-
rungsnehmer also kein Problem. Falsch,
sagt Dean Goff, Vorstand von Partner in
Life S.A., einem Luxemburger Zweit-
markthéndler, der Lebensversicherungs-
policen kauft und verkauft.

Die dreieinhalb oder vier Prozent Zinsen
sind bei alteren Vertragen doch garan-
tiert. Warum stellen Sie dasinfrage? Die
garantierte Verzinsung ist tatsdchlich
ein wichtiges Leistungsmerkmal von
Lebensversicherungspolicen. Aber nie-
mand sagt den Versicherten, worauf sich
diese Verzinsung bezieht. Ver-
zinst wird nimlich nur _.+*"
der sogenannte Spar- ,*"
anteil der Versiche-
rungspramie. Ein
anderer Teilder .’

Pramie wird .
dafiir beno-
tigt, die Kos-
ten des Ver-
sicherers und -
die versicher-
ten Risiken ab- -,
zudecken. Eine °,
Lebensversiche-
rung ist eben nicht
nur eine Altersvorsor- Te.,
ge, sonderndientaullerdem

dazu, bestimmte Risiken abzusi-
chern. So etwas kostet Geld.

s o000,

Aber was hat das mit den gegenwartig
niedrigen Zinsen zu tun? Ich bekomme
praktische jeden Tag auch solche ver-
meintlich hoch verzinsten Policen auf
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den Tisch. Die Erfahrung zeigt, dass
hier in der verbleibenden Restlaufzeit
der Police bése Uberraschungen mog-
lich sind.

Was heiBtdas konkret? Indiesen Tagen
bekommen viele Versicherte von ihrem
Versicherer eine sogenannte Standmit-
teilung. Darin erfahren sie, wie hoch
der aktuelle Riickkaufswert ihrer Police
ist. Diese Kennziffer sagt, wie viel Geld
der Versicherte von seinem Versicherer
bekommen wiirde, wenn er seinen Ver-
trag jetzt kiindigt. Zuséatzlich prognos-
tiziert der Versicherer eine bestimmte
Ablaufleistung, wenn der Versicherte
bis zum vereinbarten Vertragsende
unverandert weiter gleichbleibende
Versicherungsbeitrige in seinen Ver-
trag einzahlt. Dabei sehen wir aber lei-

.. der oft, dass die Versicherer die

.

*.. Ablaufleistung sehr op-
‘-, timistisch schitzen.

AKTION Wenn Sie die Dif-

‘. ferenz aus Riick-
. kaufswert und
.. prognostizierter
+ Ablaufleistung
. mit den Beitri-
genvergleichen,
die in der ver-
bleibenden Zeit

> nochin den Ver-

Der Zweitmarkthéndler PartnerinLife  °.
. bewertet Lebensversicherungen von
Guter Rat-Lesern.
Fiir die ersten 20 Zuschriften ist dieser Service
kostenlos. Fir die ndchsten 30 Zusendungen
betr&gt der Preis 34,50 Euro. Die Aktion (Guft
vom21.4. bis 21.5.2016. Zuschriften mit dem
Stichwort »Lebensversicherung« an
Redaktion Guter Rat, Postfach 680,
10126 Berlin oder perE-Mailan - trag flieBen, kann
redaktionfdguter-rat.de *

.+ esvorkommen, dass
.+"  Siemehreinzahlenals
.-*  dasPlus, das Sie anhand

Threr prognostizierten Ablauf-
leistung erwarten konnen.

Konnen Sie uns ein Beispiel dafiir nen-
nen? Ja, natiirlich. Erst kiirzlich habe
ich mir eine Police der Landesbrand-
kasse-Versicherungen Oldenburg an-
geschaut. Die garantierte Verzinsung

betragt 3,5 Prozent. Zum 1. Februar
2016 wird der Riickkaufswert der Police
mit 29429,54 Euro angegeben. Die
Lebensversicherung wird 2041 zur Aus-
zahlung fallig. Der Versicherte zahlt
also noch 26 Jahre in seinen Vertrag.
Seine jahrliche Versicherungspramie
betréagt 1237,84 Euro. Bis 2041 flieBen
also noch 32183,84 Euro in den Ver-
trag. Rechnet man diesen Betrag auf
den aktuellen Riickkaufswert drauf,
wiirde das 61 613,38 Euro machen. Die
gute Nachricht: Der Versicherer prog-
nostiziert eine Ablaufleistung von
64 738,30 Euro. Das wiirde einer Ren-
dite von jahrlich 0,36 Prozent fiir die
verbleibende Restlaufzeit entsprechen.
Die schlechte Nachricht: Wir gucken
uns eher die garantierte Ablaufleistung
an und kommen dort auf voraussicht-
liche 58 490 Euro. Das entspricht einer
Rendite von minus 0,2 Prozent pro Jahr.

Die negative Rendite beruhtin lhrem Bei-
spiel darauf, dass Sie die Ablaufleistung
desVersicherers nach untenkorrigieren.
Wie verlasslich sind die Zahlen, die Sie
berechnen? Wir kaufen Lebensversi-
cherungspolicen und betreiben dieses
Geschiéft professionell. Da kénnen wir
uns nicht auf bunte Werbeprospekte
verlassen. Wir rechnen nach. Im Alltag
sehe ich immer wieder, wie die Versi-
cherer ihre Prognosen iiber die Jahre
nach unten korrigieren. Ein Beispiel
dafiir ist eine Police der Stuttgarter
Lebensversicherung, die eine Verzin-
sung von drei Prozent garantiert. Der
Vertrag wird 2033 zur Auszahlung fal-
lig. Fiir den Todesfall betragt die Versi-
cherungssumme 102 612,72 Euro. Das
ist also kein kleiner Versicherungsver-
trag. Noch Ende 2013 wurde fiir die
Ablaufleistung, also garantierte Ver-
sicherungsleistung plus Uberschuss-

* Partner in Life setzt sich nach Ihrer Zuschrift mitIhnen in Verbindung und wird notwendige Unterlagen wie z. B. eine Ein-
verstandniserklarung, dass das Unternehmen bei lhrem Versicherer zu Ihrer Police nachfragen darf, von Ihnen erbitten

beteiligung, die 2033 voraussichtlich
anfallt, mit 172400 Euro prognosti-
ziert. Ende 2015 horte sich das schon
anders an. In seiner jdhrlichen Stand-
mitteilung bezifferte der Versicherer
die voraussichtliche Ablaufleistung nur
noch mit 146 700 Euro. Innerhalb von
zwei Jahren also 24 Prozent weniger.

Bedeutet das nicht, dass man solche
Vertrdge sofort kiindigen miisste? Bei
einfachen Vertragen, die aufSer einem
Todesfallschutz keine weiteren Risiken
abdecken, raten wir in so einem Fall tat-
sachlich oft dazu, die Police zu stornie-
ren. Bei Vertragen, die bereits 20 Jahre
laufen, ist eine finanzielle Absicherung
der Familienangehérigen oft auch nicht
mehr notwendig. Haufig sind die Kin-
der grof3, und die Eigentumswohnung
istabbezahlt. Anders sieht es aus, wenn
die Versicherungspolice auch andere
Risiken abdeckt.

Was meinen Sie damit? Haufig
enthalten Versicherungsver-
trage auch eine Absicherung
gegen das Risiko, berufsun-
fahig zu werden. Gerade
bei Versicherungsneh-
mern, die dlter als 50 Jahre
sind, ist diese Vertrags-
komponente wichtig. In
so einem Fall ware es
unsinnig, eine Lebens-
versicherungspolice mit
eingebautem Berufs-
unfahigkeitsschutz zu
stornieren. Wer so
einen Vertrag kiindigt,
miisste eine geson-
derte Berufsunfihig-
keitsversicherung ab-
schlieBen. Und die
wiére fiir einen iiber
50-Jahrigen entwe-
der garnicht mehr ab-
schlief8bar, oder sie
waére sehrviel teuerer.

Was kdnnen Versi-
cherte tun? Abgese-
hen von einer Eigen-
tumswohnung oder
einem Eigenheim ist
die Lebensversiche-
rung meist die grofite
private Investition. Da
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% Der Garantiezins sagt
eigentlich wenig aus.

Die tatsachliche Verzinsung
der Beitrage ist nach
Abzug der Kosten

etwa 0,8 Prozent
geringer.

Dean Goff,
Vorstand, Partnerin Life S. A.
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geht es schnell um 100000
Euro und mehr. Die sollte
man schonim Auge behal-
ten. Das Problem dabei
ist, dass die Informatio-
nen, die die Versicherer
herausgeben, meist so
aufgebaut sind, dass
damit vor allem ihre
Interessen geschiitzt
sind. Das Versiche-
rungskauderwelsch
hat daher durch-
aus seinen tiefe-
ren Sinn. Der
Laie soll es nicht
verstehen.
Aber was dann?
Um das richtig zu
begreifen, braucht
der Kunde profes-
sionelle Hilfe. Wir
bewerten zum Bei-
spiel Policen auch
flir private Versicher-
te. Das kostet 69 Euro,
und fiir 10 Euro bekommt
man alle drei Jahre ein
Update. 4

Jérg Baumgarten
joerg.baumgarten@guter-rat.de

GuterRat|5.2016 23



